
最大化您的数字化存在
设置您的个人资料，以便合格的潜在客户最大程度地发现您



展览平台 |最大化你的存在

第 1 步：尽可能完整地填写您的公司描述

请务必包含潜在客户可能搜索的任何产品
或行业术语，以及其他关键搜索术语，例
如贵公司众所周知的任何首字母缩略词或
买家可能作为搜索关键字输入的任何附属
公司或品牌/

包含产品类别名称也会有所帮助，因为一
些买家可能会将这些名称作为关键字进行
搜索。

这可以在以下情况下完成：
编辑个人资料 > 关于公司



第2步： 添加您有权使用的尽可能多的产
品。

请务必添加描述性的产品名称、清晰的产
品图片和详细的产品描述。

您还应该为您的产品选择所有相关的产品
类别和子类别，因为买家使用类别来过滤
产品列表

这可以在以下情况下完成：
编辑个人资料 > 产品和服务 > 添加产品
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第 3 步：确保为每个产品提供一个实际的
产品名称，并使用与该产品相关的词语。

买家将搜索产品的关键字，如果产品名称
为“123456”，那么它不会出现在买家的搜
索结果中

这可以在以下情况下完成：
编辑个人资料 > 产品和服务 > 添加产品
> 产品名称
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第 4 步：尽可能完整地完成每个产品描述

请务必包含潜在客户可能搜索的任何产品
或行业术语，以及与该产品或服务相关的
其他关键搜索术语。

包含产品类别名称也会有所帮助，因为一
些买家可能会将这些名称作为关键字进行
搜索。

这可以在以下情况下完成：
编辑个人资料 > 产品和服务 > 添加产品
> 产品描述
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第5步：添加产品图片和视频

包含产品图片和视频将使浏览平台的买家
和访问者更好地了解您的产品，也将使您
的列表更具吸引力。

这可以在以下情况下完成：
编辑个人资料 > 产品和服务 > 添加产品
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第 6 步：充分利用您的全部产品分配

添加尽可能多的产品将最大限度地提高您
出现在相关搜索结果中的机会

这可以在以下情况下完成：
编辑个人资料 > 产品和服务 > 添加产品



第 7 步：检查您的仪表板是否有潜在客户

在您的仪表板上，您将能够看到谁正在浏
览您的公司列表和产品，以便您可以跟进
他们。

这可以在以下情况下完成：
网络 > 互动
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谢谢你！
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